
  
 

Für unsere Niederlassung in Hamburg suchen wir eine/n 

Engagierte/n Mitarbeiterin/-er (m/w/d) für Ihre Zukunft ist hier! 
unseren VERTRIEBSAUSSENDIENST 

Diese Aufgaben warten u.a. auf Sie: 
Kommen Sie aus dem Bereich Vertrieb? Möchten Sie 

sich weiter entwickeln und suchen Sie eine neue 

Herausforderung? Tragen Sie gerne Verantwortung, 

denken Sie vorausschauend, können Sie innerhalb 

eines Teams begeistern und motivieren und behalten 

Sie dabei das Ziel stets im Auge? 

Dann werden Sie doch einfach ein Teil von uns. 

Wir sind ein mittelständischer Transport- und 

Logistikdienstleister in Familienhand der 4. Generation. 

Unser Team- und Familiengeist verbunden mit Spaß an 

effektiver und kreativer Arbeit macht es möglich, dass  

wir tagtäglich für optimale Logistiklösungen sorgen und 

uns ständig weiterentwickeln. 

Hierüber freuen wir uns: 

Zögern Sie nicht – Schicken Sie doch einfach noch 

heute Ihre voll ständigen und aussagekräftigen 

Bewerbungsunterlagen per E-Mail als eine Gesamtdatei 

an h.eggers@igs-logistics.de 

Dieses Postfach wird nur von mir eingesehen. 

Absolute Vertraulichkeit sichere ich Ihnen zu. 

Hierüber dürfen Sie sich freuen: 

Wir freuen uns auf Sie! 

• Sicherer Arbeitsplatz in einem gesunden Familienunternehmen 

• Interessante und vielfältige Aufgabenbereiche unter 

Berücksichtigung Ihrer persönlichen Stärken und Talente 

• Traditionen eines Familienunternehmens verbunden mit den 

modernen Strukturen einer breit aufgestellten Familiengruppe 

• Vertrauen, Wertschätzung, Loyalität 

• Ein gutes Betriebsklima mit einem sympathischen Team 

• Flache Hierarchien, kurze Entscheidungswege 
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• Sie haben eine abgeschlossene speditionelle oder kaufmännische 

Ausbildung sowie praktische Erfahrungen im Bereich Logistik und 

Spedition, gerne mit Berufserfahrung 

• Sie sind offen, freundlich und können gut kommunizieren mit 

sicherem und verbindlichem Auftreten, guten EDV sowie Englisch- 

Kenntnissen 

• Es macht Ihnen Spaß, Herausforderungen anzugehen und daran 

zu wachsen 

• Sie überzeugen durch Weitblick, Dynamik, Flexibilität, Teamgeist 

und sind es gewohnt strukturiert zu arbeiten 

• Sie bringen Leidenschaft und den Willen mit zum Erfolg unseres 

Unternehmens beizutragen 

• Eigenverantwortliche Bearbeitung eines Vertriebsgebietes für 

unsere Produktbereiche Landverkehre (national/international), 

Lager- und Kontraktlogistik 

• Akquise von Neukunden, einschließlich Kundenpräsentationen, 

Verhandlungen und Vertragsabschlüsse 

• Betreuung und Beratung von Bestandskunden sowie Ausbau 

unserer Geschäftsfelder 

• Enge Zusammenarbeit mit dem Innendienst und den einzelnen 

Produktbereichen 

• Beobachtung und Analyse des Markt- und Wettbewerbsumfeldes 

im Verkaufsgebiet 
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